
                               
             

            
 

Destinatari:  l’intervento formativo, della durata di 15 ore, è specificamente indirizzato a imprenditori e addetti 

di attività commerciali, negozi e pubblici esercizi localizzati nel Distretto Urbano del Commercio di Pavia 

(www.ducpavia.it). 
 

Obiettivi:    Le politiche di acquisto sono sempre più influenzate dalle strategie aziendali di sviluppo e impongono 

un ruolo sempre più strategico e fortemente orientato alla conoscenza del mercato ed allo sviluppo delle prestazioni 

dei fornitori. La semplice gestione contrattuale ed amministrativa del fornitore non è, infatti, più sufficiente per 

realizzare un corretto processo di approvvigionamento. In tal senso  il corso si propone di formare il partecipante in 

modo tale che presidi sempre più a monte il processo di acquisto e sia in grado di gestire nella maniera più efficace il 

rapporto con il fornitore. 
 

Contenuti:  
 

1. Il Marketing degli acquisti 

1.1. L’importanza degli acquisti 

1.2. Il sell-in (entrata merci) 

1.3. Il sell-out (uscita merci) 

1.4. Merceologie alimentari e non alimentari (principali caratteristiche) 

2. La scelta dei fornitori 

2.1. La clientela ed i suoi stili di vita (bisogni – esigenze) 

2.2. Il Punto Vendita e la sua “location” 

2.3. La selezione dei fornitori 

3. La trattativa con i fornitori 

3.1. L’assortimento merceologico 

3.2. La negoziazione e le condizioni di forniture 

3.3. L’ordine di impianto (il primo ordine) 

3.4. Le promozioni 

4. La gestione dei riordini 

4.1. L’inventario 

4.2. La programmazione del riordino 

4.3. L’emergenza del riordino 

5. Il rapporto continuo con i fornitori 

5.1. Il miglioramento continuo 

5.2. La partnership (la collaborazione) 

5.3. l’importanza del fornitore nella gestione del Punto Vendita 
 

Sede:  Fondazione Le Vele – via Breventano  26/28, Pavia 

 

LA PARTECIPAZIONE AL CORSO E' GRATUITA  
Le iscrizioni verranno accettate in base all’ordine  

cronologico di arrivo fino al raggiungimento  

della capienza massima della sala. 

 

 
 

         
 
 

Corso di formazione per commercianti 
 

Acquisti  e relazioni commerciali  

con i fornitori  
Pavia, 1- 8- 15- 22 febbraio – 3 marzo dalle ore 20.00 alle 23.00 

 

La scheda di iscrizione al corso puo' essere richiesta a: 
PAVIASVILUPPO - C.so Strada Nuova, 47/d (ingresso Cupola Arnaboldi)   

Tel. 0382/393271 - Fax  0382/393270  e-mail: 

paviasviluppo@pv.camcom.it 
 

 

con il contributo di                                                    


