
 APPALTI EUROPEI:
 UNASTRADA PERCORRIBILE 
 PERLO SVILUPPO DELLE PMI




D I  A N N A  M A R I A  C A R T AINTRODUZIONE
I “tender” o appalti (di lavori, servizi o forniture di prodotto) all’estero sono una realtà ancora poco conosciuta dalla
piccola media impresa italiana. Eppure le gare internazionali coprono da sole dal 15 al 20% del budget di
organizzazioni pubbliche come Governi, Regioni e organizzazioni sovranazionali come la Commissione
Europea e le sue agenzie, le banche multilaterali, le Agenzie delle Nazioni Unite, ecc.
Gli appalti europei rappresentano un’opportunità per lo sviluppo per le PMI! 

Si stima che gli appalti pubblici nell’ Unione Europea per l'acquisto di merci, servizi e lavori da parte di
autorità pubbliche ammontano a circa 1.500 miliardi di Euro, pari a circa 18% del PIL dell’Unione Europea.
I Tender europei inoltre rappresentano un mercato stabile, dove le controparti offrono garanzie sia politiche che
commerciali ed i pagamenti sono sicuri. 

Ciò nonostante, poche aziende in Italia conoscono il Procurement internazionale e poche hanno gli strumenti per
interfacciarsi con le Autorità Contraenti all’estero con le necessarie capacità tecniche e buona conoscenza delle
procedure. 

PROGRAMMA
Le opportunità e la disciplina degli

Appalti Europei

Presentazione di uno strumento per

analisi del rischio vittoria e

approccio per i primi passi nel

mondo Tender

Procedure di gara: aperta e ristretta

Approcci e strategie verso gli

Appalti europei

DOCENTI
Olivier La Rocca, Presidente CdA

Europartners S.r.l.

Anna Lisa Fuligni, Resp. Segreteria

Tecnica Europartners S.r.l.

workshop

MODALITA' DI PARTECIPAZIONE
L’incontro si terrà  in modalità ibrida: in presenza presso la Sala

Consiliare di Camera Commercio Pavia (via Menta 27 Pavia) e

online sulla piattaforma Zoom.

Per iscriversi CLICCA QUI

 Pavia, 15 Giugno 2022 ore 10-12

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfF0T8PqQ0J0lQPso4MqueZRfM363SJoxlfIJQEuJBTc9wqUQ/viewform?usp=sf_link

